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Wazne orzeczenie

Producent lekow nie moze ograniczacé

dostaw hurtownikom

graniczenie dostaw lekéw hurtownikom przez
O ‘producenta stanowi naduzycie pozycji dominu-

jacej ~ orzekt Europejski Trybunal Sprawiedli-
woséci wwyroku 16 wrzesnia. Wyrok zapadt w potaczo-
nych sprawach, dotyczacych réwnoleglego handlu le-
kami, ktére toczyly sie miedzy koncernem farmaceu-
tycznym GlaxoSmithKline a greckimi hurtowniami
lekow.

Handel réwnolegly polega na nabywaniu lekéw
w krajach UE, w ktérych ich cena jest mozliwie najniz-
sza, i eksporcie do krajéw o wyzszym poziomie cen.
W ten rodzaj dziatalnosci angazuja sie przede wszyst-
kim hurtownie farmaceutyczne oraz niezalezne wyspe-
cjalizowane firmy, eksportujac i importujac leki miedzy
poszczegdlnymi krajami UE niejako réwnolegle do ofi-
. cjalnej sieci dystrybucji tworzonej przez koncerny far-
maceutyczne oraz ich autoryzowanych przedstawicieli.
Dzieki réznicom cen wynikajacym z odmienne;j ich re-
gulacji na poziomie narodowym dystrybutorzy réwno-
legli sa w stanie zaproponowac leki najczesciej ponizej
ich ceny oficjalnej, ustalanej w negocjacjach z systema-
mi ochrony zdrowia i zadanej przez koncerny farma-
ceutyczne. Oczywidcie dzialania te uszczuplaja zyski
koncernéw farmaceutycznych, ktére za wszelkg cene
starajq sie taki handel zwalczaé.

Omawiane orzeczenie dotyczy préby ograniczenia
handlu réwnoleglego przez GSK. Pod koniec 2000 r.
koncern, chcac wyeliminowad handel réwnolegly, prze-
stal zaopatrywac greckie hurtownie farmaceutyczne
w swoje leki i rozpoczatl samodzielng ich dystrybucje
do szpitali i aptek. Dzialanie takie spotkalo sie z prote-
stami ze strony hurtowni, ktére uznaty, ze GSK naduzy-
to swojej pozycji dominujacej w rozumieniu art. 82
Traktatu Wspdlnot Europejskich. Koncern bronit sie ar-
gumentem, ze ograniczenie handlu réwnoleglego, ze
wzgledu na ponoszone straty byto konieczne dla zacho-
wania mozliwosci inwestowania w badania nad nowy-
mi lekami. Po o$miu latach batalii sgdowych ETS przy-
znatl racje hurtownikom.

Wyrok ETS ma zasadnicze znaczenie dla obu stron
sporu. Hurtownicy produktéw leczniczych uzyskali
pewnos¢, ze koncerny farmaceutyezne nie moga odmo-
wié¢ im sprzedazy lekéw mimo eksportowania przez
nich czesci tych lekéw za granice, do krajéw, w ktérych
ich ceny sq wyzsze. Ograniczanie przez koncerny far-
maceutyczne dostaw lekéw nie jest juz mozliwe. Trybu-
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nal rozprawil sie réwniez definitywnie z argumentem
podnoszonym przez koncerny farmaceutyczne, ze han-
del réwnolegly nie niesie ze sobg znaczacych korzysci
dla pacjentéw, gdyz wiekszo$éé zyskéw wynikajacych
z roznicy cen zachowujg dla siebie hurtownicy. Zda-
niem ETS ten rodzaj handlu stanowi alternatywne Zré-
dlo zaopatrzenia w leki i z definicji oferuje pacjentom
korzysci wynikajace z nizszych cen na te leki oraz z pre-
sji cenowej, jaka handel ten wywiera na ceny stosowa-
ne przez koncerny.

Dla koncernéw farmaceutycznych wyrok ETS

réowniez przynosi wazng informacje: zdaniem Trybu- -

natu naduzyciem pozycji dominujacej w rozumieniu
art. 82 TWE jest odmowa wykonania zaméwienia
o normalnym charakterze. Co to oznacza w prakty-
ce? Koncern farmaceutyczny bedzie mégt zamrozié
dostawy do hurtownikéw na okreslonym poziomie
i nie wykonywa¢ zaméwien przekraczajacych ten po-
ziom. Hurtownie muszg utrzymywac okre$lony po-
ziom zapaséw, zatem ze wzgledu na istniejace
w wiekszos$ci krajéw UE zobowigzanie hurtownikéw
do zapewnienia pelniego zaopatrzenia w leki na da-
nym obszarze geograficznym wyeksportowaé¢ moga
jedynie ilo$¢ wykraczajaca ponad ten poziom. W ten
sposéb hurtownie pozbawione zostana mozliwosci
rozwoju prowadzonego przez siebie handlu réwnole-
glego. Takie rozwigzanie zdaje sie akceptowac réw-
niez ETS, stwierdzajac w swoim wyroku, ze wytwor-
ca produktéw leczniczych musi mieé mozliwo$é
obrony swoich intereséw. Dlatego, jezeli uzyska za-
mowienie na anormalne iloéci produktéw, czyli ta-
kie, ktére byloby nieproporcjonalne do ilosci po-
przednio zamawianej przez danego hurtownika
w celu zaspokojenia potrzeb okreslonego rynku geo-
graficznego, moze odméwic jego realizacji. Strate-
gia jednostronnego okreslania przez koncerny far-
maceutyczne kontyngentéw dostaw lekéw dla hur-
towni i eliminowania przez to zrodet handlu réwno-

legtego zostala juz wczesniej zaakceptowana na °

gruncie prawa konkurencji (orzeczenie ETS w spra-
wie C-2/01 P i C-3/01 Bayer Adalat) . &
Sygn. akt (C-468/06 do C-478/06 Sot. Lélos kai Sia)
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